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НАШЕТО ПРОУЧВАНЕ

➢ CUSHMAN & WAKEFIELD FORTON ПРОВЕДЕ  

ПРОУЧВАНЕ СРЕД СВОИТЕ КЛИЕНТИ ЗА 

ТЕХНИТЕ ПРЕДПОЧИТАНИЯ ПРИ ПОКУПКА НА 

ЖИЛИЩЕ В СОФИЯ

➢ ВЪПРОСИТЕ БЯХА НАСОЧЕНИ КЪМ 

ИЗИСКВАНИЯТА ЗА РАЙОН, КВАДРАТУРА, ЦЕНА, 

ЗАОБИКАЛЯЩА СРЕДА И РАЗПРЕДЕЛЕНИЕ НА 

ТЪРСЕНАТА КЪЩА ИЛИ АПАРТАМЕНТ 

?
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НАГЛАСИТЕ НА КЛИЕНТИТЕ
Районът

41%
от отговорилите 

биха купили жилище 

на същата или 

сходна локация със 

сегашната

20%
от отговорилите се 

насочват към 

локация извън 

околовръстното 

шосе 

23%
от отговорилите се 

насочват към 

централна локация

16%
от отговорилите 

търсят друго 

решение
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НАГЛАСИТЕ НА КЛИЕНТИТЕ
Бюджетът

€319 600
e средният бюджет за покупка на къща сред участниците в 

проучването

➢ 42% от тях се насочват към локации извън 

околовръстното шосе

➢ 31% биха купили къща в централната част на София

€190 400 
е средният бюджет за покупка на апартамент сред 

участниците в проучването

➢ Най-търсеното жилище е между 100 и 150 кв.м с 

две (30%) или три (16%) спални

➢ 22% от отговорилите предпочитат имот с поне 

три спални и площ над 150 кв.м



Домът и средата

НАГЛАСИТЕ НА КЛИЕНТИТЕ

➢ САМО 43% ОТ ОТГОВОРИЛИТЕ 

ДЪРЖАТ НА КАБИНЕТ В ДОМА СИ

➢ …. НО 91% ИСКАТ ДРЕШНИК

➢ 61% ОТ ОТГОВОРИЛИТЕ ИСКАТ ДА РАЗПОЛАГАТ С БАНЯ КЪМ ВСЯКА СПАЛНЯ В ДОМА



Домът и средата

НАГЛАСИТЕ НА КЛИЕНТИТЕ

➢ БЛИЗОСТТА ДО ПАРК Е ИЗИСКВАНЕ НА 

91% ОТ ОТГОВОРИЛИТЕ

➢ ПАРНОТО Е ПРЕДПОЧИТАНАТА ОПЦИЯ ЗА 

ОТОПЛЕНИЕ - 57% ОТ ОТГОВОРИЛИТЕ

✓ Трима от четирима търсещи апартамент, избират 

парно

✓ При търсещите къща отговорите са почти поравно 

разпределени между газ, парно и отопление на 

термопомпа

➢ 27% ОТ УЧАСТНИЦИТЕ В АНКЕТАТА 

ЗАЛАГАТ НА ГАЗ, А 16% - НА 

ТЕРМОПОМПА
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